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Le culinaire. David Taccoen

prone la cuisine

® David Taccoen est cuisinier a
domicile depuis 2001.

Le cuisinier itinérant David
Taccoen s'invite désormais
sur les téléviseurs des gas-
tronomes. Il vient de réali-
ser un DVD.

Chef a domicile, cuisinier itinérant.
Telle pourrait étre la carte de visite
de David Taccoen. Fort d'un par-
cours professionnel effectué dans
la gastronomie, il vole a présent de
ses propres ailes. Depuis 2001, il a
développé un concept de cuisine a
domicile via son entreprise Le culi-

nomade

naire.

A domicile et a la carte

« Aujourd’hui dans un restaurant,
il y a des restrictions sur le fait de
fumer ou de boire. Les plats propo-
sés ne sont pas forcément sur
mesure. Moi, je leur propose un
repas a leur convenance, sans limi-
te de temps et juste avec l'envie
de prendre en compte ce qu'ils
aiment. »

Les gastronomes peuvent éveiller
leurs papilles a partir de 55 euros
dés 10 couverts.

Trésorier de Chefadom
Goliter certes mais réaliser égale-
ment. En ce sens, des cours de cui-
sine sont aussi proposés aussi bien
pour des particuliers que pour des
entreprises. Membre de Chefadom
(I'association des chefs a domicile
de France) dont il est le trésorier,
David Cattoen compte toujours gar-
der un temps d'avance en matiére
d'innovation. Il vient ainsi de sortir
un DVD ou il présente six recettes
pédagogiques et gastronomiques.
S.M.

Dirigeant: David Taccoen.
CA: 120.000 €.
Tél. : 06.60.99.14.68.

Experts-comptables. Le point
sur l'intelligence économique

® Bernard Bryselbout préside le
Conseil régional de ['Ordre des
experts-comptables depuis un an.

L'assemblée générale du Conseil
régional de I'ordre des experts-comp-
tables, qui s'est tenue au Touquet le
9 octobre, a donné lieu a des échan-
ges sur la profession et I'importance
de I'intelligence économique. Bernard
Bryselbout en fait la synthése.

Dans quelle démarche se place
votre profession ?

Nous souhaitons développer une
stratégie de mise en réseau aupres
des entreprises clientes, des déci-
deurs politiques, et de I'interprofes-
sion, les avocats ainsi que les notai-
res. L'idée consiste a resserrer le
maillage d'un territoire fort de

11 unions locales et 850 adhérents,
tout en insistant sur la notion de
transfrontalierité avec nos voisins
flamands et wallons.

Est-ce donc cela l'intelligence
économique ?

Ce terme est mal maitrisé. Aussi
avons nous souhaité y revenir lors
de notre assemblée. Les experts-
comptables y sont sensibles a dou-
ble titre: en tant que chefs d'entre-
prises d'abord, et en tant que cabi-
nets conseil ensuite. Avec I'émergen-
ce des TIC, l'intelligence économi-
que n'est plus I'apanage des gran-
des entreprises stratégiques. La plus
petite innovation est un avantage
concurrentiel. Désormais, n'importe
quelle société doit veiller aux ris-
ques juridiques, informatiques ou
encore humains qu'elle encourt
dans sa gestion de 'information.

Quel est votre role dans cette
définition ?
Au niveau national, en entente avec
le ministére de I'Economie, le
Conseil supérieur de I'ordre des
experts-comptables coordonne un
dispositif qui, dans le cadre des sché-
mas régionaux de développement,
devrait permettre aux PME de ren-
forcer leur croissance, leur capacité
d'innovation et leur poids a I'export.
Propos recueillis par
Bertrand Tardiveau

PLATEFORME DELTA 3. INSTALLATION DU GROUPE HOLDER

La société Panapro, filiale du groupe Holder, en charge de la logistique de I'en-
seigne de boulangeries Paul, s'est implantée le mois dernier sur la plateforme
multimodale et logistique Delta 3 & Dourges. C'est un entrepdt de 6.000 m2
qui a été mis en location, faisant passer a plus de 300.000 m? la surface com-
mercialisée par Delta 3 en 5 ans, soit 90 % de I'espace a sa disposition. En
2010, le site de Dourges doit encore accueillir un batiment de 35.000 m2,

VEOLIA EAU. FUSION DES AGENCES DANS LE CGEUR D'ARTOIS
Les agences de Lens-Liévin et Hénin-Carvin ont mutualisé leur direction au
sein d'une agence « Coeur d'Artois ». Avec ce rapprochement, la nouvelle
entité pilotée par Yannick Ratte doit assurer, grace a ses 180 techniciens, les
services de I'eau et d'assainissement pour un bassin de 375.000 habitants
répartis sur 51 communes, ainsi que pour 7 établissements industriels.

FOLIES TEXTILES. 17.000 VISITEURS REUNIS A LIEVIN

Pour la premiére transposition des Folies Textiles au stade de Liévin,
17.000 visiteurs, dont 66 % originaires du Pas-de-Calais, se sont succédé
du 14 au 18 octobre, auprés de 27 exposants pour dénicher du linge de
maison, des vétements et accessoires. Les exposants ont réalisé un chiffre
d'affaires global de 320 K€. L'opération sera reconduite en avril 2010.

Equip’act. Du courrier
au e-commerce

A partir de son métier dori-
gine, la massification du
courrier, Equip’act poursuit
sa diversification en déve-
loppant des solutions de
logistique pour les marchés
qui s‘ouvrent sur le Net.

Avec au départ 88.000 € de capi-
tal et 10 salariés, Equipact n'a ces-
sé de croitre, sous la houlette de
son fondateur Xavier Labbe. En
février 2001, cet ancien ingénieur
de Bombardier rachéte Publitri
avec I'espoir d'aider des femmes
en difficulté professionnelle. Ainsi
nait Equip'act. « Le travail consis-
te a regrouper du courrier publici-
taire par plan de tri », explique le
dirigeant 4gé de 41 ans. « Pas
besoin de qualification, seulement
de la rigueur et de la concentra-
tion. »

Des turbulences

Entreprise militante au sein de |'as-
sociation Ardense qui ceuvre a la
réinsertion des chomeurs de lon-
gue durée, Equip'act cultive une

® Gréce a internet, Xavier Labbe (a droite) espére que I'expédition de colis
atteindra jusqu‘a 70 % du CA d'Equip‘act, d'ici @ 5 ans.

dimension sociale, sans pour
autant oublier son esprit de
conquéte. Elle dispose de deux pla-
teformes logistiques, I'une a Har-
nes (2.200 m?) et l'autre a Lens
(2.600 m2). Partenaire privilégié
de La Poste, Equipact s'assure des
contrats avec différents routeurs
de marketing direct, notamment

Arvato du groupe Bertelsmann.
Depuis peu, la société s'est égale-
ment lancée dans I'expédition de
colis, en s'associant par exemple
avec les Editions Atlas. Cepen-
dant, ses secteurs de prédilection
connaissent des turbulences.

« En un an, on est passé d'un volu-
me de 3 millions de colis traités a

seulement 1 million », regrette
Xavier Labbe, qui ne veut pas en
rester |a. « Nous avons mis en pla-
ce une solution globale pour les
E-commercants. C'est un marché
en plein essor. »

Un nouveau logiciel
Présent a la derniére convention
du e-commerce a Paris, Equip'act
y a présenté « Act and Go suite »,
un logiciel maison qui représente
plus de 100.000 € d'investisse-
ment. « Il permet au client de sui-
vre ses colis en temps réel depuis
leur arrivée a I'entrepdt jusqu'a
leur expédition », souligne Alexan-
dre Ségre, I'un des trois concep-
teurs de ce nouvel instrument.
Bertrand Tardiveau

- Dirigeant : Xavier Labbe.
- Effectif : 64 salariés.

- CA: 4,3 M€ (mars 2009).
- Tél. : 03.21.13.67.00.

- www.equipact.fr

Anviprotec. La PME prend
de la hauteur en toute securite

Anviprotec est désormais pro-
priétaire de ses nouveaux
locaux de Vendin-Les-Béthu-
ne. Le batiment abrite la
croissance de cette PME spé-
cialisée dans la protection
des personnes contre les chu-
tes de hauteur dans le tra-
vail.

Christophe Van Schammelhout est un
peu l'ange gardien des personnels
évoluant en hauteur pour leur activi-
té. A la téte de la jeune société Anvi-
prote, il s'est spécialisé dans la pro-
tection des personnes contre les chu-
tes de hauteur.

Déménagement et croissance
Depuis trois ans, la PME s'est fait un
nom dans I'Hexagone et tout spéciale-
ment dans le Nord et en lle de Fran-
ce. Une croissance qui s'est accompa-
gnée d'un déménagement. Non sans
humour, le dirigeant se souvient de
ses deux années d'activités vécues au
domicile familial. « Mon garage a

Le créateur du mois

® Christophe Van Schammelhout, directeur d'Anviprotec, dispose de
nouveaux locaux qui lui permettent d'accompagner la croissance de la PME.

abrité notre bureau. Les containers de
matériel ont occupé le jardin et la cui-
sine a servi pour le bureau d'étu-
des. » Souhaitant rester sur I'arrondis-
sement de Béthune, il a pris posses-
sion des locaux actuels de Vendin-Les-
Béthune via une location avec option
d'achat. « Nous sommes désormais
propriétaires du batiment. »

L'originalité d'Anviprotec réside dans
son approche globale du métier. Elle

intervient en matiére d'étude, de
conception, de montage ainsi que de
maintenance et de contrdle. « Grace
a notre bureau d'études, nous conti-
nuons a innover par la création de
nouvelles piéces mais également
dans I'analyse des colts de fabrica-
tion. Nous allons vers un abaisse-
ment des colts mais sans diminuer la
qualité. » Une nouvelle activité vient
compléter les compétences de la

PME. Il s'agit de la pose de filets de
sécurité.

Un boom d’activité
Intervenant sur des marchés comme
celui d'universités, d’hdpitaux comme
I'hopital Foch a Paris, Anviprotec tra-
vaille @ 90% en sous-traitance.
Depuis juillet, I'activité est en plein
boom. « D'habitude, nous travaillons
dans I'urgence. La, notre camet de
commandes est plein jusqu'en décem-
bre. Outre cing embauches effectuées
durant les six derniers mois, nous
régulons ce pic de travail avec des
intérimaires. »

Ségoléne Mahias

- Dirigeant Christophe
Van Schammelhout.

- Effectif : 15 salariés.
-CA: 1 M€

- Tél. : 03.21.66.65.90.

- www.anviprotec.com

Dominique Desjardins. Avec SAB Services
les banques se créent depuis le Pas-de-Calais

Au cceur de la pépiniére d’entrepri-
ses de Frévent, Dominique Desjar-
dins a établi en moins d'un an une
entreprise d’aménagement d‘auto-
mates bancaires particuliérement
dynamique. A tel point qu'il entend
déja prendre le large.

Son parcours

Originaire de la Somme, Dominique
Desjardins a suivi une formation
dans le batiment avant de travailler
pour Dassault électronique, puis
Thalés. Il prend alors en charge
I'installation d'antennes-relais pour
Bouygues ou encore d'automates
bancaires. Aprés des problémes de
santé, il décide de fonctionner a
son compte, prés de son domicile
et en famille. Aprés un premier
essai infructueux, il lance en jan-
vier dernier SAB Services.

@ Dominique Desjardins, fondateur
de SAB Services.

Le concept
SARL au capital de 8.000 € créée
fin janvier 2009, SAB Services pro-

pose la conception et I'aménage-
ment des automates bancaires,
depuis la viste technique jusqu‘aux
fournitures, en passant par I'organi-
sation et la réalisation des travaux.
« Les délais de démantelement et
de réinstallation sont trés réduits,
jamais au-dela d'une journée », pré-
cise Dominique Desjardins. « De
plus, nous devons étre mobiles sur
toute la France. »

Le marché

Cultivant un savoir-faire de spécia-
liste, SAB Services s'adresse avant
tout aux banques, s‘appuyant prin-
cipalement sur les besoins en sous-
traitance des géants du secteur
comme Tibco ou bien Wincor
Nixdorf. L'entreprise de Dominique
Desjardins ouvre ses compétences
a la réalisation d'acces adaptés aux

personnes a mobilité réduite, ainsi
qu'a l'agencement des banques
au-dela du périmétre de |'automa-
te.

Le développement
Avec un camet de commandes déja
rempli de 68 chantiers, Le chiffre
d‘affaires de SAB Services devrait
atteindre 600 K€ a la fin du mois.
En quelques mois, I'entreprise est
passée de 4 a plus de 15 salariés.
Alors qu'une phase tendue de négo-
ciation commerciale est envisagée
pour les semaines a venir, Domini-
que Desjardins entend emménager
prochainement dans ses propres
locaux, avec une surface élargie a
600 m?, mais toujours a Frévent.
Bertrand Tardiveau

Tél. : 03.21.04.56.94.
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